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глава 3. Основные пути безубыточной деятельности КФХ «РАССВЕТ»

3.1. Резервы и пути безубыточной деятельности

Зная все достоинства и недостатки реализации прошлых лет, можно спрогнозировать, как, в каком количестве и по каким каналам следует реализовывать продукцию в 1998 году. 

Предполагаемые объемы производства и реализации продукции хозяйства приведены в таблице 8.     

Таблица 8.

Планируемые объемы производства и реализации

основных видов продукции КФХ «Рассвет» в 1998 году.


[image: image1.wmf]Основные

виды

товарной 

продукции

Объем 

производства,т

Объем 

реализации,т.

Уровень 

товарности.%

картофель

510

505

99,02

овощи

800

795

99,38

мясо

в

убойном

весе

1230

1225

99,59

молоко

1300

1289

99,15

мед

5

5

100,00


Анализируя показатели производства хозяйства, можно сделать вывод, что КФХ «Рассвет» планирует увеличить производство всех основных видов продукции. Однако, планируемое увеличение (картофель – на 18 т., овощи – на 36 т., мясо – на 20 т., молоко – на 12 т. и мед – на 1 т.) не приведет к существенному увеличению производства хозяйства. 

Объемы реализации    произведенной продукции также возрастут (картофель – на 56 т., овощи – на 38 т., мясо – на 80 т., молоко – на 27 т. и меда – на 1 т.), но это не приведет к заметному изменению прибыли хозяйства. 

Хозяйством планируется не только увеличить объем производства основных видов товарной продукции, но и повысить ее товарность путем снижения потерь при уборке и хранении растениеводческой и заготовки животноводческой продукции. Товарность в этом случае превысит 99 %.

Хозяйством планируется изменение каналов реализации произведенной продукции. Это позволит хозяйству “держаться на плаву”. И хоть цены реализации спрогнозировать сложно, но очевидно, что рентабельность будет расти, а насыщаемость рынка хорошей продукцией повышаться. Предполагаемое распределение продукции приведено в таблице 9. 

Хозяйством планируется изменить пути реализации продажи произведенной продукции. В частности, увеличится доля продаваемого мяса на рынке – на 242 т., меда – на 0,9 т. В тоже время по молоку и картофелю увеличивается доля продаж заготовительным   конторам,   что  связано  с   эффективностью

Таблица 9.

Распределение продукции, намеченной к реализации

в 1998 году по каналам реализации.
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работы с оптовыми покупателями.   Планируемая выручка от реализации по предполагаемым каналам, в приблизительных расчетах, будет следующим:

1. Картофель -  23 * 1070 + 23 * 1196 = 52.118 (тыс. руб.)

2. Овощи – 28 * 1053 + 10 * 1337 = 42.854 (тыс. руб.)

3. Мясо – 40 * 4320+ 40 * 4680 = 360.000 (тыс. руб.)    

4. Мед – 4,9 * 11705 + 0,1 * 8000 = 58.154 (тыс. руб.)

В сумме получается 513.126 тыс. руб. Таким образом, только на изменении каналов продажи произведенной продукции хозяйство может получить реальное увеличение прибыли, а как следствие и улучшение финансового состояния хозяйства. 

Для дальнейшей безубыточной деятельности хозяйства руководству необходимо сделать следующее:

Стремиться повысить качество и количество выпускаемой продукции и снизить ее себестоимость, хоть это и непросто в сложившейся ситуации. Это приведет к устраивающим хозяйство ценам скупки продукции на мясокомбинатах и молокозаводе. Основной продукцией хозяйства являются картофель, овощи, мясо, молоко и мед. Картофель и овощи являются мелкоштучным конечным продуктом и оборудование для их переработки потребует от хозяйства больших финансовых вложений, что достаточно сложно для небольшого фермерского хозяйства,  поэтому их целесообразно продавать на овощном рынке и оптовым покупателям, и, как это и делается хозяйством.  По картофелю мною предлагается применить передовую технологию выращивания картофеля, широко применяемую в странах Запада. Речь идет о выращивании картофеля в капроновых сетках, что практически сведет к нулю потери хозяйства при его уборке. Так, в настоящее время потери достигают 15-25 % от урожая. Применение данной технологии гарантирует не более 5 процентов потерь. Данный метод исключит затраты хозяйства на повторные уборки в привлечением людских ресурсов. Данное оборудование (в комплект входит – навесное оборудование к трактору ДТ-75, набор сеток и инструментов) можно купить в кредит или оформить лизинговое соглашение с Агропромбанком. 

Итак, прирост произведенной продукции по картофелю составит – 15%, т. е. 510 * 0,15 = 76,5 (т.). Таким образом, производство картофеля в хозяйстве возрастет до 586,5 т. в год. 

При предположительной арендной плате – 20 мил. руб. в год (при аренде на 5 лет) дополнительный доход хозяйства составит – 765,0 * 108,0 - 20000= 62620 (тыс. руб.). 

Процесс производства и хранения овощей в хозяйстве ведется на высоком технологическом уровне. 

По мясу можно предложить хозяйству закупить (в кредит или по лизингу) колбасный цех, производительностью 100 кг. в сутки. Его цена на рынке колеблется от 100 до 150 млн. руб. Установка производится под ключ. Это позволит дополнительно с каждого переработанного кг. мясо получать до 5 тыс. руб. При ежегодной арендной плате за данный комплект оборудования – 30 млн. руб. (при аренде на 5 лет) – доход хозяйства составит – 5*100*365 – 30000 = 152500 (тыс. руб.). 

Следует и дальше развивать и совершенствовать реализацию продукции на рынке путем выхода на г. Чебоксары (расстояние от центральной усадьбы до центра - 35 км., дороги заасфальтированы).  Хозяйству это выгодно, т. к.  деньги поступают сразу,  качественную продукцию проще продать на рынке и государству, а уже цены реализации здесь будут расти прямо пропорционально качеству.

Необходимо не забывать о таком важном канале реализации продукции, как продажа своим работникам, так как люди будут заинтересованы в производстве качественной продукции.

Как уже отмечалось, в скором времени завершится переоформление  в  собственность фермерам земельных участков,  полученных ими в  пожизненное  наследуемое владение  и бессрочное   пользование.  Будут  установлены  предельные  размеры земельных участков,  находящихся в собственности,  без ограничения размеров арендуемых земель.

Предусматривается   разработать   и внедрить  механизм  залога земель,   усовершенствовать   порядок  купли  - продажи  земельных участков  и предоставления  владельцам  личных  подсобных хозяйств дополнительных  земельных  участков (сверх установленных размеров) за счет земельных долей и фонда перераспределения земель.

В целях   формирования   крестьянских   хозяйств  рациональных размеров им будут предоставляться кредиты на  приобретение  земли, установлено  первоочередное  право  соседей  -  землевладельцев на покупку   или   аренду   высвобождающихся   земельных    участков. 

Основными направлениями дальнейшей безубыточной деятельности КФХ «Рассвет» на современном этапе являются:

· совместное использование техники и обработка  земли, ведение животноводства с другими хозяйствами района;

· улучшение переработки, хранения и сбыта продукции;

· повышение материально-технического обеспечения;

· улучшение инженерно-технологического обслуживания;

· кредитование и страхование.

Ускорить совместное использование техники  и  обработку земли на основе добровольного объединения  хозяйств,  прежде  всего  мелких,   расположенных в достаточной    близости   друг   от   друга.  Необходимо создать кооперативные машинно-технологические  станции  и  пункты  проката сложной и специализированной техники.

На основе  кооперации  усилить  взаимодействие   коллективных хозяйств  с крестьянскими хозяйствами по совместному использованию имеющихся производственных мощностей  по  обслуживанию  и  ремонту сельскохозяйственной техники,  оборудования,  обеспечению горюче - смазочными материалами,  семенами, хранению, переработке продукции и другим направлениям хозяйственной деятельности.

Необходимо активизировать процессы  кооперирования  по  переработке сельскохозяйственной продукции в районах, удаленных от действующих  перерабатывающих предприятий, объединение первичных кооперативов в ассоциации и союзы как по отраслевому,  так и по  территориальному принципам.

Кроме этого, постройки фермерского хозяйства нуждаются в реконструкции и замене старого перерабатывающего оборудования на новое, но при этом, как в старые времена, руководство ждет каких-либо централизованных поступлений для закупки такого оборудования. Экономический анализ ликвидности и состояния заемных средств позволяет сделать вывод о том, что предприятие практически не прибегает к использованию платных заемных средств - кредитов, хотя в настоящее время ставки по таким кредитам находятся на уровне 100-110% годовых. КФХ «Рассвет» может себе позволить такую цену за привлеченные кредитные ресурсы.

В целом, устойчивое экономическое состояние КФХ «Рассвет» объяснить следующими факторами:

1) КФХ «Рассвет» пользуется налоговыми льготами, налог на прибыль ТОО платит только в федеральный бюджет;

2) Продукция хозяйства пользуется льготой по обложению НДС, этот налог на продукцию предприятия составляет 13%, что благоприятно отражается на цене продукции, а и спросу на нее.

3) За 1997 год рост цен на продукция предприятия  значительно превысил инфляцию, а цены на удобрения выросли меньше чем цены на готовую продукцию.

Руководитель хозяйства, по моему мнению, может предложить следующие шаги по совершенствованию хозяйственной деятельности предприяти:

1) Закупить новое высокопроизводительное перерабатывающее оборудование, которое позволит кроме повышения мощности, расширить ассортимент продукции;

2) Проводить больше мероприятий по социальной защищенности сотрудников предприятия, ввести гибкую систему поощрений сотрудников по результатам труда.

Правительством России в 1998  -  2000  годах  будет  сформирована  система  сельских кредитных  кооперативов,  ориентированных  на сельскохозяйственных товаропроизводителей и граждан,  проживающих на данной территории.

Они   станут   источником   первоначального  капитала  для  малого предпринимательства на селе. Для этого будут разработаны и приняты нормативные  документы,  обеспечивающие  правовые  и экономические основы создания и деятельности сельских кредитных  кооперативов и их союзов.

Первоначально создаются  кредитные  кооперативы  как  общества взаимного кредитования на основе объединения средств их членов. По мере  налаживания  их  деятельности  они  перейдут  к  привлечению средств населения  и  других  инвесторов  и  превратятся в ссудо - сберегательные кооперативы.

Кредитные кооперативы    совместно   с   сельскохозяйственными производственными   и    сельскохозяйственными    потребительскими кооперативами     при    участии    других    сельскохозяйственных товаропроизводителей могут создавать сельские кооперативные банки.

Необходимо начать работу   по   созданию   сельских  обществ  взаимного страхования  и  их  союзов,  которым   будет   оказана, в соответствии с государственной программой, государственная поддержка.

Система финансово-кредитного  и  инвестиционного   обеспечения крестьянских   хозяйств  и  кооперативов, разработанная Правительством РФ, направлена  на  создание условий для развития и укрепления их материально-технической базы, производственной    и    социальной    инфраструктуры,   повышение эффективности и доходности производства.

В отношении  крестьянских  хозяйств и кооперативов применяются все меры      государственной      поддержки,      оказываемой сельскохозяйственным   товаропроизводителям   в   соответствии   с федеральной   целевой   программой   стабилизации    и    развития агропромышленного  производства  в  Российской Федерации на 1996 - 2000 годы,  а также  установленные  постановлениями Правительства Российской  Федерации  и органами государственной власти субъектов

Российской Федерации  на  возвратной  и  безвозвратной  основе  из федерального  бюджета,  бюджетов  субъектов  Российской Федерации, местных бюджетов и иных источников. КФХ «Рассвет» необходимо более активно привлекать данный способ финансирования.

В настоящее время, осуществится переход от уравнительного  распределения  средств государственной поддержки крестьянским хозяйствам и кооперативам к   адресному,  преимущественно на конкурсной основе.  Приоритет будет отдаваться  тем,  кто  обеспечивает  устойчивую работу,  целевое и эффективное использование выделенных средств. КФХ «Рассвет» имеет шансы получить данную поддержку. 

Необходимо прибегать к помощи из федерального  бюджета, на обеспечение материально-техническими  ресурсами,  в  том  числе  на   поставку техники  и  приобретение  племенного  скота  на  условиях лизинга, развитие   кооперации,   проведение   землеустроительных    работ, разработку  документации  по  улучшению  и охране земель,  издание специальной литературы, информационно-консультативное обслуживание, строительство жилья для фермеров в размерах не менее доли крестьянских хозяйств в площади  используемых  земель  или  в производстве   продукции   и   с   учетом   расчетного  увеличения численности хозяйств и кооперативов.

Бюджет Чувашской Республики (на возвратной и  безвозвратной  основе) выделяет  средства на инженерное обустройство, развитие производственной инфраструктуры,   строительство,   расширение   и   реконструкцию   животноводческих помещений,  других производственных объектов сельскохозяйственного назначения,  жилья,  приобретение  техники,  развитие  кооперации, пособия  по  переселению,  помощь  начинающим  фермерам и сельским семейным  детским  домам,  проведение  землеустроительных   работ, разработку  документации по улучшению и охране земель,  дотации на отдельные виды продукции и другие цели.

На капитальные затраты по приобретению техники,  строительству производственных  объектов,  жилья,  объектов  производственной  и социальной  инфраструктуры  крестьянским хозяйствам и кооперативам будет выделятся не менее 15 процентов средств,  предусмотренных на эти цели.

Реализация данных предложений позволит обеспечить развитие КФХ «Рассвет», повышение его экономической эффективности. Укрепится   организационно-правовое   и    социальное    положение, его материально-техническая база, возрастет производительность труда;  повысится  профессиональный  уровень  и благосостояние    фермеров;    возрастет    рыночная    ориентация хозяйства; расширится сфера занятости на селе; получат дальнейшее  развитие  фермерское  самоуправление,  кооперативные и интеграционные  связи   фермеров   между   собой   и   с   другими товаропроизводителями  агропромышленного комплекса в производстве, переработке  и  сбыте   продукции,   агросервисном   обслуживании, кредитовании, страховании и социальном обустройстве села.

Увеличится объем производства сельскохозяйственной продукции и изменится    производственная   структура хозяйства.

Углубится специализация хозяйств,  более  быстрыми  темпами  будет развиваться        животноводство

Увеличение производства   животноводческой   продукции   будет достигнуто  за счет увеличения поголовья крупного рогатого скота и свиней и   повышения продуктивности  животных. 

Все это приведет к улучшению финансового состояния КФХ «Рассвет».

Применение перечисленных выше путей резервов и путей безубыточной деятельности КФХ «Рассвет» приведет к годовому доходу от реализации продукции – 728246,0 (тыс. руб.). Это не может не сказаться на изменении финансового положения хозяйства и показателях эффективности.  

Из 728,246 млн. руб. наличными будет предположительно получено 500 миллионов рублей. Основными направлениями оттока денежных средств были закупки товаров (сырья), налоговые платежи в бюджет и оплата труда сотрудников предприятия (около 400 млн. руб.). Такие источники поступления и направления оттока денежных средств являются характерными для нормально работающего предприятия. Всего поступлений за 1998 год будет больше чем потрачено предприятием на 328 млн. руб.

В связи с предполагаемыми изменениями в структуре производства и доходов КФХ «Рассвет» изменится и финансовое состояние хозяйства. 

3.2. Улучшение финансового состояния КФХ «Рассвет»

Как уже отмечалось, финансовое состояние предприятия характеризуется показателями эффективности использования ресурсов, а также показателями, характеризующими платежеспособность, устойчивость и ликвидность предприятия. 

С повышением показателей деятельности фермерского хозяйства улучшится и финансовое состояние предприятия. Так, например, коэф. оборачиваемости активов (К1а) возрастет на 0,17 и будет равен 5,12; а коэф. оборачиваемости  текущих активов (К2а) на конец 1998 года будет равен 10,43, что на 1,15 больше, чем в начале 1998 года.

По предполагаемым данным предприятия в 1998 году средняя продолжительность оборота составит 34,5 дня, то есть  по отношению к 1997 г. ускорится на 5 дней

За счет ускорения оборачиваемости в хозяйстве высвобождается сумма оборотных средств. Она составит  10 млн. рублей (5*(728,2/360)).

Особое значение для стабильной деятельности предприятия имеет скорость движения денежных средств. Одним из основных условий финансового благополучия предприятия является приток денежных средств, обеспечивающий покрытие его текущих обязательств.

К2А=10,43. В течение года материальные оборотные средства совершат 10 полных оборотов. Это на один оборот больше, чем в 1997 году.

Средний срок погашения дебиторской задолженности для нашего предприятия равен 2.46 дня. Это в 14,03 раза меньше чем время оборота материальных оборотных средств. 

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности по  КФХ «РАССВЕТ» в 1998 г. составит К5А=151.36. В течение 1998 года эти средства совершат 151 полных оборотов.

Движение денежных средств в разрезе инвестиционной деятельности связано с приобретением (реализацией) имущества, имеющего долгосрочное использование (в первую очередь - поступление (выбытие) основных средств и нематериальных активов). 

В отличие от других подходов к оценке финансового состояния, анализ движения денежных средств дает возможность сделать более обоснованные выводы о том, в каком объеме и из каких источников были получены поступившие на предприятие денежные средства и каковы основные направления их использования; достаточно ли собственных средств предприятия для осуществления инвестиционной деятельности; чем объясняются расхождения величины полученной прибыли и наличия денежных средств и т.д.

По расчетным данным нашего предприятия коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности (К5а) за 1998 год составит 152.36. Средний срок оборота (период погашения) дебиторской задолженности в 1998 году составит 2,37 дня. Это связано с тем, что в 1998 году предприятие больше будет реализовывать продукцию мелкими партиями товаров за наличный расчет, а также возрастет кредиторская задолженность, что свидетельствует о более жесткой реализационной политике (предоплата).

Доля дебиторской задолженности в общем объеме текущих активов составит на конец 1998 4.2%. Это свидетельствуют о том, что в 1998 году предприятие более успешно будет регулировать свою дебиторскую задолженность, а также то, что текущие активы растут быстрее чем дебиторская задолженность.

Существуют некоторые общие рекомендации, позволяющие управлять дебиторской задолженностью:

· контролировать состояние расчетов с покупателями по отсроченным (просроченным) задолженностям;

· по возможности ориентироваться на большее число покупателей с целью уменьшения риска неуплаты одним или несколькими крупными покупателями;

· следить за соотношением дебиторской и кредиторской задолженности: значительное превышение дебиторской задолженности создает угрозу финансовой устойчивости предприятия и делает необходимым привлечение дополнительных (как правило, дорогостоящих) источников финансирования;

· использовать способ предоставления скидок при досрочной оплате.

В развитие проведенного анализа целесообразно оценить тенденцию изменения соотношений труднореализуемых активов и общей величины активов, а также труднореализуемых и легкореализуемых активов. Тенденция к росту названных соотношений указывает на снижение ликвидности. Однако, рост низколиквидных активов, судя из балансовых данных произошел только за счет НДС по приобретенным материальным ценностям, а не за счет затаривания продукции на складе и безнадежной дебиторской задолженности, и в общем весе текущих активов труднореализуемые активы занимают незначительную часть. То есть незначительным увеличением доли низколиквидных активов в данном случае можно пренебречь при оценке финансового состояния предприятия.

Оценка оборачиваемости товарно-материальных запасов проводится по каждому их виду (производственные запасы, готовая продукция, товары т.д.). Поскольку производственные запасы учитываются по стоимости их заготовления (приобретения), то для расчета коэффициента оборачиваемости запасов используется не выручка от реализации, а себестоимость реализованной продукции. 

Функционирование предприятия зависит от его способности приносить необходимую прибыль. При этом следует иметь в виду, что руководство предприятия имеет значительную свободу в регулировании величины финансовых результатов. Так, исходя из принятой финансовой стратегии, предприятие имеет возможность увеличивать или уменьшать величину балансовой прибыли за счет выбора того или иного способа оценки имущества, порядка его списания, установления срока использования и т.д.

К вопросам учетной политики, определяющим величину финансового результата деятельности предприятия, в первую очередь, относятся следующие:

- выбор способа начисления амортизации основных средств;

-выбор метода оценки материалов, отпущенных и израсходованных на производство продукции, работ, услуг;

-определение способа начисления износа по малоценным и быстроизнашивающимся предметам при их отпуске в эксплуатацию;

- порядок отнесения на себестоимость реализованной продукции отдельных видов расходов (путем непосредственного их списания на себестоимость по мере совершения затрат или с помощью предварительного образования резервов предстоящих расходов и платежей);

- состав затрат, относимых непосредственно на себестоимость конкретного вида продукции;

- состав косвенных (накладных) расходов и способ их распределения и др.

Вполне понятно, что предприятие, раз выбрав тот или иной способ формирования себестоимости реализованной продукции и прибыли, будет придерживаться его в течение всего отчетного периода (не менее года), а все дальнейшие изменения в учетной политике должны иметь веские основания и непременно оговариваться.

В целом, результативность деятельности любого предприятия может оцениваться с помощью абсолютных и относительных показателей.

К показателю эффективности относится коэффициент рентабельности активов (имущества). Этот коэффициент показывает, какую прибыль получает предприятие с каждого рубля, вложенного в активы. По моим расчетам коэффициент рентабельности активов (по некторым источникам он называется - Коэффициент рентабельности капитала, несмотря на то что “капитал” это пассивы предприятия, но их итоговое значение равно итоговому значению активов предприятия и результат получается одинаковый) будет равен за 1998 год 1.43. на каждый вложенный рубль предприятие получило прибыль порядка 40 %.

В аналитических целях как рентабельность всей совокупности активов, так и рентабельность текущих активов.

По нашим данным за 1998 год этот коэффициент составит 2.73, что больше, чем в 1997 на 0,25.

Показатель прибыли на вложенный капитал, называемый также рентабельностью собственного капитала, определяется по формуле:

На КФХ «РАССВЕТ» он составит в 1998 году - 2.15, а в 1997 году 1.95. Некоторое повышение этого коэффициента можно объяснить тем, что в 1998 году уровень производственной мощности несколько повысился, т.к. предприятие произведет переоборудование, которое планируется на 1998 г.

Другой важный коэффициент - рентабельность реализованной продукции - (рентабельность продаж) рассчитывается по формуле:

Значение этого коэффициента показывает, какую прибыль имеет предприятие с каждого рубля реализованной продукции. Тенденция к его снижению позволяет предположить сокращение спроса на продукцию предприятия.

Снижение коэффициента рентабельности реализованной продукции может быть вызвано изменениями в структуре реализации, снижение индивидуальной рентабельности изделий, входящих в реализованную продукцию, и др. Но в нашем случае этот коэффициент практически не изменился и 0.28 в 1998 году. Это говорит о том, что продукция предприятия пользуется постоянным спросом..

Предварительная оценка финансового положения предприятия осуществляется на основании данных бухгалтерского баланса,  “Отчета о финансовых результатах и их использовании ", а также " Приложения к балансу предприятия ". 

На данной стадии анализа формируется первоначальное представление о деятельности предприятия, выявляются изменения в составе имущества предприятия и их источниках, устанавливаются взаимосвязи между показателями. 

Одним из важнейших критериев финансового положения предприятия является оценка его платежеспособности, под которой принято понимать способность предприятия рассчитываться по своим долгосрочным обязательствам. 
Следовательно, платежеспособным является то предприятие, у которого активы больше, чем внешние обязательства. 

Способность предприятия платить по своим краткосрочным обязательствам называется ликвидностью. Иначе говоря, предприятие считается ликвидным, если оно в состоянии выполнить свои краткосрочные обязательства, реализуя текущие активы. 

Исходя из сказанного, в практике аналитической работы используют целую систему показателей ликвидности. Рассмотрим важнейшие из них.

Коэффициент абсолютной ликвидности (коэффициент срочности) исчисляется как денежных средств и быстрореализуемых ценных бумаг(III раздел актива) к краткосрочным обязательствам. Краткосрочные обязательства предприятия, представленные суммой наиболее срочных обязательств и краткосрочных пассивов, включают: кредиторскую задолженность и прочие пассивы (с учетом замечания к коэффициенту кредиторской задолженности и прочих пассивов; это замечание относится также к коэффициенту краткосрочной задолженности); ссуды не погашенные в срок; краткосрочные кредиты и заемные средства.

Коэффициент абсолютной ликвоидности показывает, какую часть краткосрочной задолженности предприятие может погасить в ближайшее время. Нормальное ограничение этого коэффициента следующее: Кал = 0.2 : 0.5.
По данным нашего примера соотношение денежных средств и краткосрочных обязательств составит 1,61:0,5 на начало и 0.92 : 0.5 на конец 1998 г. Это говорит о том, что, предприятие может, не испытывая трудностей, погасить свою краткосрочную задолженность за счет быстрореализуемых активов, даже в случае предъявления к нему требований со стороны всех кредиторов (обязательства перед которыми истекают в ближайшее время) одновременно. Т.е. предварительно можно сказать, что предприятие находится в устойчивом финансовом состоянии.

Коэффициент критической ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия) - определяется как отношение денежных средств, ценных бумаг и дебиторской задолженности (III раздел актива) к краткосрочным обязательствам (итог II раздела пассива за вычетом 730 и 740 строки баланса для нашего примера). Этот показатель характеризует, какая часть текущих обязательств может быть погашена не только за счет наличности, но и за счет ожидаемых поступлений за отгруженную продукцию, выполненные работы или оказанные услуги. Нормативное ограничение для коэффициента критической ликвидности Ккл(1. Для нашего примера это соотношение составит на начало года 3,2 и на конец года4.0, т.е. возросло на 25%. Коэффициент критической ликвидности характеризует ожидаемую платежеспособность предприятия на период, равный средней продолжительности одного оборота дебиторской задолженности, т.е. 2-3 дня .

Коэффициент текущей ликвидности (коэффициент покрытия) представляет собой отношение всех текущих активов (итог II раздeла + итог III раздела актива) к краткосрочным обязательствам (итог II раздела пассива за вычетом 735 и 740 строки баланса). Он позволяет установить, в какой кратности текущие активы покрывают краткосрочные обязательства. В общем случае нормальными считаются значения этого показателя, находящиеся в пределах 2.

Следует иметь в виду, что если отношение текущих активов и краткосрочных обязательств ниже, чем 1 : 1, то можно говорить о высоком финансовом риске, связанном с тем, что предприятие не в состоянии оплатить свои счета.

Соотношение 1 : 1 предполагает равенство текущих активов и краткосрочных обязательств. Принимая во внимание различную степень ликвидности активов, можно с уверенностью предположить, что не все активы будут реализованы в срочном порядке, а, следовательно, и в данной ситуации возникает угроза финансовой стабильности предприятия.

Если же значение коэффициента покрытия значительно превышает соотношение 1 : 1, то можно сделать вывод о том, что предприятие располагает значительным объемом свободных ресурсов, формируемых за счет собственных источников.

Другим показателем, характеризующим ликвидность предприятия, является оборотный капитал, который определяется как разность текущих расходов и краткосрочных обязательств. Иными словами, предприятие имеет оборотный капитал до тех пор, пока Текущие активы превышают краткосрочные обязательства (или в целом до тех пор, пока оно ликвидно).

В этой связи полезно определить, какая часть собственных источников средств вложена в наиболее мобильные активы. Для этого рассчитывается так называемый коэффициент маневренности.

В нашем примере коэффициент маневренности составит 1.153. Высокие значения коэффициента маневренности положительно характеризуют финансовое состояние , однако каких-либо устоявшихся в практике нормальных значений не существует. Иногда в специальной литературе в качестве оптимальной величины коэффициента рекомендуется 0.5.

В случае КФХ «РАССВЕТ» подтверждает ранее сделанные выводы относительно структуры источников формирования текущих активов на предприятии.

Также, наряду с коэффициентом маневренности целесообразно использовать Коэффициент соотношения собственных и заемных средств. Он представляет собой частное от деления всей суммы обязательств по привлеченным заемным средствам к сумме собственных средств. Он указывает, сколько заемных средств привлекло предприятие на один рубль вложенных в активы собственных средств.

На конец 1998 года Кзс=0.293 

Это говорит, что в конце 1998 года, на 1 рубль собственных средств приходится 30 копеек заемных. Нормативное значение этого коэффициента не должно превышать 1, однако, это только теоретическая цифра, на практике коэффициент отношения собственных и заемных средств зависит от вида хозяйственной деятельности предприятия и скорости оборота оборотных средств. При высоких показателях оборачиваемости критическое значение коэффициента может намного превышать еденицу без существенных последствий для для финансовой автономности предприятия.

За 1998 год значение коэффициента практически не изменилось, что говорит о предполагаемой финансовой устойчивости предприятия.

В целом в 1998 году финансовое состояние предприятия улучшится, о чем свидетельствует улучшение всех показателей.
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